. <TIMBER=

HYVA ASIAKKAAMME,

Sohotovorokoupon vaiherikas ja
mielenkiinfoinen ensimméinen
vuosipuolisko on pian tokana. Eiké
menneitd kuukausia voi kutsua yksioi-
koisiksi globaalien tapahtumienkaan
osalia, niitd sen enempdd yksilsi-
matta. Useimmilla alkaa pikkuhiljiaa
olemaan kesan lomat mielessa.
Kuitenkin ennen lahestyvia kesdlomia
meidat pitad kiireisend loppuvuoden
Q3 ja Q4 operaatioiden suunnittelu,
kuten varmasti teidétkin, jonka tarkoi-
fuksena on pohijustaa hyvat I6htéase-
mat myds ensi vuodelle.

Taman vuoden kaksi ensimmdista
nelignnestd ovat olleen vaihtelevia
sahafavarakaupassa niin positiivises-
sa kuin haasteellisessakin mielessa.
Clobaalisti sahatavaran kysyntd on
ollut kasvussa. Kuusisahatavaran
eritigin hyva kysynté tulee jatkumaan
edelleen. My&s mantysahatavaran
kysynta kasvaa merkitiévasti kaikilla
mantymarkkinoillamme. Tulevaisuus

VIERAILE FACEBOOK-
SIVUILLAMME.

Léydat sivumme hakusanalla:
UPM Timber. Tutustu ja tykkaa!

nayttad molempien puulajien osalia
vahintaankin hyvalta. Haasteellisina
fapahtumina voin mainita varsinkin
Aasiaan suunfautuvien foimitusten
kontti-, tai poremminkin sanoen vai-
kean valtamerilaivatilanteen, minka
uskotaan kuitenkin helpottuvan ennen
lomakuukausia. Isona yllétyksend
kevaalla tuli Algerian valtion maaraa-
mat tuontilisenssit sahatavaran mao-
hantuojille, mika johti véliaikaisesti
foimitusten keskeytykseen kyseiselle
markkinalle. Toivotaan t&man uutis-
kirjeen ilmestyessd, efta foimitukset
Algeriaan ovat taas alkaneet, sillé
myds Algerian kysynnéssc on olluf
positiivista nostefta jo useamman
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kuukauden ajan. Vanha sanonta on,
eftd jos joku asia olisi aina helppoa,
niin kaikkihan sitg tekisivat. Tamé
sanonta, kuten tieddmme, ei todella-
kaan p&de sahatavaramaailmaan ja
haasteethan on tehty voitettaviksi.

Uuden hiljattain lonseeratun asia-
kaslupauksemme mukaisesti teemme
iatkuvaa uudistus- ja kehitystyota
yhteistydkumppaneittemme, kuten
muun muassa logistiikkapartnereiden
kanssa, palvellaksemme Teitd asiok-
kaitamme yhd paremmin. Olemme
saaneef toimintamme tasosta eriftdin
positiivista palautetta asiakkaillamme,
mutta tieddmme, effd& parannettavaa-
kin [8ytyy. Myyntityd on luonnollisesti
toimintamme keihddankarki ja ndkyvin
osa asiakkaillemme, mutta haluam-
me yha vahvemmin suunnitella ja
fofeuttaa yhteistydidmme yhdessé
asiakkaidemme kanssa laajempa-
na ja tulevaisuuteen féhtaévana
kokonaisuutena, koska halummehan
olla Teidan ykkésvalintanne nyt ja
tulevaisuudessa.

Mikko Hyvérinen
Johtaja, Myynti ja filousfoimitusketju
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SAHATAVARAPAKETTIEN KAAREET
UUDISTETAAN

Sohotovoropokeﬂimme saavat
vuden ulkoasun kescn aikana.

alimpien sahatavarakerrosten padlle.
Myss niifit ja aluslaput on yhtengisfet-
Asiakaslupauksemme, Grown to ty. Henkiléstéamme koulutetaan myés
Sustain, on kadreissa nakyvasti esilla paketoinnin laadun ja puhtauden
UPM:n Giriffindogon rinnalla. Samalla takaamiseksi. Témén kautta olemme
muuttuu myds sahatavarapakettien parantaneet merkitiévésti pakettien
véritys. Tuttu valkoinen pohja pysyy, laatua, miké on t6lla hetkelld eritidin
mutta Griffin-logo ja Grown fo hyvéllg tasolla. Seuraamme jatkos-
Sustain Jupaus ovat paketeissa vih- sakin akfiivisesfi pakettien laatua ja
redllé ja mustalla. Sahat oftavat uudet  pyrimme puuttumaan mikali kaarin-
kadreet kayttoon sita mukaan kuin ndn laadussa tapahtuu heikentymista.
vanhat kddrevarastot loppuvat. Laadukkaat paketit ovat nakyvin kéayn-
Sahatavarapaketin laatu ja fikorttimme markkinoilla ja jokaisen
kestdvyys paranee vuden pakkaus- asiakkaamme luona.
materiaalin sekd pakkaushenkildstén Uusi asiakaslupauksemme matkus-
kouluttamisen ansiosta. K&dreitd on faa ndin sahatavarapaketeissa maail-

malle vusien kadreiden mukana.

levennetty, jofta muovi yliaa myds




ASIAKASTOIMITUKSET LUOTETTAVASTI

STEVECON JA UPM:N PITKAAIKAISELLA YHTEISTYOLLA

Asiokoslupcuksem me, Grown

to Sustain, kertoo kyvystdmme

foimittaa sahatavaraa luotettavasti
asiakkaillemme oikeaan loppukéyt
t66n ja oikeaan aikaan. Téaman
mohdollistaa osaltaan pitkdaikainen,
hyva yhteistyd logistiikka- ja ahtaus-
palveluihin erikoistuneen Steveco
Oy:n kanssa.

"Teemme UPM:lle huolintaa seka

kontituksia ja ahtausta. Otamme tavar-

rat vastaan ja lastaamme ne laivaan.
UPM on meille erittéin suuri asiakas,
yksi strategisista partereistamme.
Myés investoinneista keskustelemme
aina asiakkaan kanssa fiiviisti, jotta
investoinnit ovat oikea-aikaisia ja
oikeassa paikassa”, kertoo Tapio
Mattila, joka toimii Stevecon myynti

ia markkinointijohtajana seka yksikon-

johtajana konttioperoinnissa.

UPM:n nelié sahaa sijaitsevat Suo-

messa, josta tuotteiden kuljetusmatkat
maailman markkinoille ovat pitkia.
Tapio Mattila kuitenkin kehuu Suomen
tehokkuutta: hénen mielestédn
erityisesti sahateollisuus on onnistunut

hankinto- ja tuotanfoketjunsa suunnitte-

lussa. "Suomessa sahojen racka-aine
fulee padasadntoisesti eritiéin Iéheltd.
Ja kun Suomesta viedadn, kannatta
viedd myds kauas, jonne merikuljetus
on kustannustehokasta. Toki laivor-
kaynnit saattavat olla kalliita, kun on
vaylamaksuja ja laivoille tarvitaan

jcéluokitus, mutta meillé on tehokkuus
ihan eri tasolla kuin monessa muussa

paikassa”, Tapio Mattila foteaa.

HUIPPUUNSA VIRITETTYA
OSAAMISTA

Aiemmin kontteja tuli satamaan
fasaisena virtana fransitoliikenteen
johdosta ja niitd oli aina saatavilla.
Talla hetkella kontteja tulee usein
koko laivalastillinen kerralla. Vastaa-
vasti laiva oftaa vientiin niin paljon
kun sen kantavuus sallii. “Tyhijia kont-
feja tulee kerralla satoja, jotka téytyy
laittaa konttivarikolle, oftaa vastaan,
tarkastaa, lakaista ja korjata. Kun
aikaa ei ole, 1&ma on muuttanut
Stevecon maailmaa todella paljon.
Olemme kehitténeet konseptin, jolla
toimitusvarmuus saadaan turvattua”,
Tapio Mattila kertoo.

UPM:n nékskulmasta Stevecon
tarkein tehtéva on hoitaa laiva sovi-
tussa aikaikkunassa ulos satamasta.
Steveco on auki 24/7. Tamd on
teollisuuden ehdoton vaatimus, sillé
fuotanto pydrii yota pdivad. "Me
piddmme huolta siitd, eftéd UPM:n
fuotteet lahtevét Suomesta ajoissa ja
ehtivat oikeaan laivaan. Laivatila on
tallé hetkella hyvin kysyttya erityisesti
Euroopasta Aasiaan menevillg reiteil-
6. Siksi valtamerilaiva ei j&& odotta-
maan Suomesta fulevaa lastia. Tésté
syystd olemme investoineet uuteen

tiefojarjestelmaan ja uusiin konftiluk-
keihin Kotkassa sek& Helsingissa.
Naillé investoinneilla varmistamme
konttien ehtimisen oikeaan laivaan.
Seuraamme my&s todella tarkasti
mihin laivoihin konttien taytyy ehtia”,
Tapio Mattila vakuutiaa.

Suomalainen metsateollisuus ja
sen viennin palveleminen on Steve-
con ydinosaamista. Koko sataman
infra ja tiefojdrjestelmd on rakennettu
yhdessd suomalaisten asiakasyritysten
kanssa palvelemaan vienfié Suomes-
ta. Stevecolla tydskentelee noin 800
ihmista. Kun henkild tulee Stevecolle
t6ihin, han kay lépi erittdin tivkan
koulutusprosessin, jossa kéydaan Iépi
laatu, turvallisuus, ympdristéasiat ja
falon omat favat.

Stevecolla on myés visio tulevai-
suudesta, jossa jatkuva kehitys ja
kouluttaminen ovat térked osa toimin-
taa. “Kun menemme t&std 10 vuotta
eteenpdin, meilld on yhd infegroi-
dummat tietojcriestelmét asiakkaiden
kanssa, jotta dafa likkuu tehokkaasti.
Toivon, eff& palvelemme UPM:lle
suurempia kokonaisuuksia ja feemme
joitakin toiminfoja, joifa fe teette vield
nyt. 10 vuoden kuluttua myds auto-
maatio on mennyt pidemmdlle: meilla
fulee olemaan niin sahatavaraan
liittyvad automaatiota, joka parantaa
laatua ja tuo kustannustehokkuutta
toimintaan”, Tapio Mattila visio.

Strategisten partnereidemme, kuten
Stevecon avulla haluamme varmistaa
oman foimintamme huippulaatuisuu-
den joka osa-alueella ja tarjota asiak-
kaillemme kumppanin, joka keskittyy ——
ydinosaamiseensa eli tarjoamaan '
laadukasta sahatavaraa oikeaan
loppukéyttéén oikeaan aikaan.



SARI HEIKKILA

UPM TIMBERIN
TILAUSTOIMITUSKETJU

ahateollisuus on kuulunut Sari

Heikkilan elamaan lapsesta
asti, sillé hanen lapsuuden kotinsa
sijaitsi sahaa vastapdatd kadun
toisella puolella. Koska hénen
isénsd ja sisarukset ovat aikanaan
tydskennelleet sahalla, oli Sarille
tydskentely sahateollisuudessa
itsestaan selva valinta.

Sari tuli 1&ihin UPM:aan vuon-
na 2000, kun Yhtyneet Sahat Oy
osti Aureskoski Oy:n. Taustalla
hanelld on vankka yli 30 vuoden
tyokokemus sahatavarabisnek-
sestd erilaisissa toimistotehtcvissa
kuten mm. kotimaan ja viennin

myyntiassistenttina sekd laskutta-
jana. Nykyadan Sari tydskentelee
filausoimituskefjun padllikkana
ja toimii tiiminvefdjand laskut-
tajille ja myyntiassistenteille.
"Tiimiini kuuluu nelj@ laskuttajaa
ja kymmenen myyntiassistenttia,
jotka ovat erifidin motivoituneita
ia hyvan fiefotaidon omaavia.
Tiimi toimii neljalla eri toimipai-
kalla: Kaukaan sahalla, Korkea-
kosken sahalla, Seikun sahalla
ia padkontiorilla Tampereella”,
kerfoo Sari.

Sarille asiakas on pdivén
tarkein asia, sillé tydsscadn hén
ojattelee loppuasiakasta ja tekee
fiiminsd kanssa sen efeen kaik-
kensa. "Minun ja koko filaus-toi-
mituskefjun ykkésasia on, ettd
oikea tuote on oikeaan aikaan
asiakkaalla. Jotta edellé mainittu
fofeutuu on koko kefjun sahalta
— asiakkaalle toimitiava hyvdssa
yhteisty&ssd, niin sisdisten kuin
ulkopuolisten toimijoiden kesken”,
Sari sanoo.

KESKIOSSA
UPM:N SAHOILLA

Tyéturvo\lisuuden kehittigminen on
ollut yksi UPM:n merkittévimmistc
henkilsstdtavoitteista viime vuosina ja

tydntekijdiden ja urakoitsijoiden turval-

lisuus on yhtidssd tarked painopistea-
lue. UPM otti viime vuonna kéyttéon
kaikille tydntekijsilleen ja urakoitsijoil
leen tarkoitetun globaalin One Safety
foimintamallin ja raportointitydkalun.
Se kattaa ymparistn, tydterveyden-
ja turvallisuuden, tuote- ja prosessi
turvallisuuden sekd foimipaikkojen
fyysisen turvallisuuden. Témén lisgksi
kaikki UPM:n 13 turvallisuusstandar-
dia pdivitettiin viime vuonna.

Tysturvallisuus on ollut f&ndkin
vuonna nékyvd teema jokaiselle
UPM:lgiselle. Turvallisuusstandardien
tavoitteena on turvata henkildstén
ferveys ja tydturvallisuus sekd yhden-
mukaistaa turvallisen tydskentelyn
toimintatavat UPM:IIa.

Yksi turvallisuusstandardeista on
korkealla tyaskentely. UPM:n sahojen

tyontekijsille yli 10 metrissd tydskente-

ly ei ole poikkeuksellista.
"Ensimmdisend féytyy huomioi-

hd

da rajattava tydalue. Jos korkealla
tydskennellaan, alle j@ava alue pitaa
rajata niin, eftd ulkopuoliset eivat
sinne padse”, sanoo UPM Timberin
turvallisuuspédllikkd Joona Ivonen.
"Korkealla tyéskentelyssé on térkedd
kayttaa tarkoituksenmukaisia ja vaa-
ralliseen tydhon tarkoitetivja valineitd,
kuten putoamissuoijia ja henkilénos-
fimia. Pitaa myds olla perehdytys
vélineisiin ja lupa kayttad niita”,
Ivonen jatkaa.

Kenenk&dn ei pitdisi tydskennelld
korkeissa paikoissa yksin. "Yhtey-
denpito korkealla tydskennellessé on
eritigin tarkedd, ja siitd pitdd sopia
etukdteen”, vonen sanoco. Perustelu
tGhén on selked: korkealla tydsken-
nellessé voi jaadé valjaiden varaan,

ia kuolion vaara on todellinen jo
1015 minuutissa. "Pité& huomioida,
ettd harvassa paikassa on vélineitd,
joilla voi pelastaa ihmisen korkealta
paikalta, jofen palokunnan pitad ehtig
apuun”, Ivonen farkentaa. Vaikka tal-
laiset onneftomuudet ovat harvinaisia,
fiimityd on oleellisen tarkeda.
Turvallisuus pitéisi huomioida
yhta vakavasti myds tyén ulkopuo-
lella. Remontit, mékinkorjaukset fai
puutarhatyst saattavat vaatia korkeilla
paikoilla tydskentelyd. “Monelle on
kynnys ostaa yhden tai kahden kerran
tydskentelyn takia kallitta valjaita tai
pufoamissuojaimia kofiin. Esimerkiksi
Seikun sahalla on annettu valjaita ja
turvavarusteita kotikayttoon lainaksi”,
Ivonen kertoo.



[KKUNAVAIMISTAJA ARVOSTAA
LAATUA, TOIMITUSVARMUUTTA
JA VASTUULLISUUTTA

KUMPPANIVALINNOISSAAN

Tutustu asiakkaaseemme VTI Vinderup Treeindustri A/S

UPM

lhe Biofore
Company

e

anskalainen VTI Vinderup Traein-

dustri (VTI) valitsi UPM:n sahatava-
ran foimitiajakseen jo lahes 20 vuotta
sitten. Sittemmin yhteisty® on vain
vahvistunut, kehittynyt ja kasvanut.
Nyky&dn UPM toimittaa VTl:lle
Live Classicia ja komponenttilaatua
ikkunakomponentteja varten, jotka
sisaltGvat fietyn madrén syddnpuuta.

Sahatavaran toimitiajavalinnas-
saan VTl painottaa erityisesti tuotteen
fasaista laatua, foimitusvarmuutia ja
joustavuutta sekd puun alkuperad ja
sertifikaatteja, sujuvaa reklamaatiok-
den késittelyd ja kilpailukykyistd hin-
noittelua. UPM on onnistunut ndissé
asioissa ja UPM onkin valittu yhdeksi
VTl:n térkeimmistd toimittajista.

VTl:n ja UPM:n asickassuhde
on hyvin fiivis ja anfaa erinomaisen
mahdollisuuden yhdessé kehitiéd
foimintaa. "UPM on korkealaatuisen

Ostopdallikk Allan Rasmussenin

W arkastelemassa sahatavaraa.

sahatavaran luotettava toimittaja,
jonka vankasta osaamisesta on
suurta hydtyd myds uusien tuottei-
demme kehittdmisessd”, sanoo VTl:n
ostopddllikks Allan Rasmussen.

Hén kertoo myds, effc UPM Timberin
extranet-palvelu, UPM TimberNet, on
heilla paivitiain aktiivisessa kéytéssd
ja pitad sen kayttomahdollisuutia
isona etfuna.

Vuonna 1976 perustettu VTI
Vinderup Treeindusri, sijaitsee
Tanskan lénsiosassa Vindrupissa jo
sen palveluksessa on noin 110 alan
ammattilaista. VTI:n ydinosaamista
ovat ikkunakomponenttien tuotanto
sekd liimalevyt mm. huonekaluteol-
lisuudelle ja rautakaupoille. Suuri
osuus likevaihdosta syntyy viennisté
muihin Euroopan maihin.

VTl on yksi UPM:n eurooppalaisis-

fo puusepdnteollisuuden ja huoneka-
lujen asiakkaista. Puusepdnteollisuus
on UPM Timberille térked strateginen
loppukayttésegmentti useilla eri
markkinoilla.

UPM TIMBERIN
MYYNTITIM

FINN NIELSEN

TANSKASTA

inn Nielsen aloitti myyjéna

Skive Traeimport:ssa vuonna

1991. Yritys oli osa Anco:a Tans-

kassa, jonka omisti UPM. Uransa
alussa Finn ei fiennyt paljoakaan
puutavarasfa, mutta pian hén
oppi sahatavara bisneksen salat.
"Kun aloitin minulla ei ollut paljon
tietoa puutavarasta, mutta vierai-
lemalla sahoilla opin ja ymmérsin
prosessin paremmin. Taman
kautta aloin ymmartaa asiakkai-
sen farpeita paremmin ja pystyin
tarjoamaan parhaan mahdollisen
fuotteen ja jopa I8ytamaadn uusia

mahdollisuuksia asiakkaillemme”,
kertoo Finn Nielsen.

Nykyddn Finn on todella kiin-
nostunut sahatavara liketoiminnas-
fa. "Tykkaan todella tydskennella
puun parissa ja fiedan, eftd puu
on tuote, jolla on paljon mahdol-
lisuuksia tulevaisuudessa. Pidén
my&s puun tuoksusta, kun kévelen
tukkipihalla fai sahalla. Se vain
antaa minulle hyvén fiiliksen”, Finn
jatkaa.

Tana paivand Finn tydsken-
telee myyntipadllikkéné ja han
hoitaa myynnin Tanskassa ja
Ruotsissa. Finn:n mukaan kaikista
t&rkeimmat asiat hdnen tydssadn
on omata hyvét suhteet asiak-
kaiden kanssa ja toimitiaa heille
tasaista korkealaatuista sahata-
varaa oikeaan loppukéyttason.
"Taman liscksi, toimitusvarmuus on
hyvin térkedd. Tamé on mahdollis-
ta vain, koska Suomessa kollega-
ni farjoavat erinomaista palvelua
joka paiva”, sanoo Finn.



TUOTANNON JATKUVA KEHITTAMINEN ON AVAINASEMASSA KAUKAAN SAHALLA

PM:n Kaukaan saha on yksi

Suomen suurimpia sahoja. Se
sijaitsee Lappeenrannassa, UPM:n
Kaukaan tehdasintegraatissa. Sahan
vuotuinen kapasiteetti on 51 000 m®
ia saha tysllistaa noin 130 henkilda.
Kaukaan saha tuottaa sekd manty-
eftd kuusisahatavaraa, josta noin
Q0 % menee vientiin. Korkealaatuista
sahatavaraa toimitefaan kotimaan ja
Euroopan lisdksi myds muun muassa
Japaniin ja Pohjois-Afrikkaan.

Kaukaan sahan tuotantoa kehite-

tGén jatkuvasti. Saha onkin edells-
kavijc@ Pohjoismaissa muun muassa

automaatio- ja prosessitekniikassa
seké keinokuivauksessa. “Automoitu
laadun mittaus on meillé hyvissé
kantimissa. Kaytamme laadutuksessa
konendkadd, jota on vuosien mittaan
kehitetty. Samalla henkiléston osaa-
minen sen sGatémiseen on noussut
vudelle tasolle”, kertoo Kaukaan
sahan vusi tuotantopddllikkéd Antti
Waajakoski.

Viime vuonna sahalle investoitiin
kolme t&ysautomaatista kanavakui-
vaamoa sekd kuivaamovaunujen
palautusrata. “Tuotannon jatkuva pa-
rantaminen on avainasemassa nyky-

pdivand. Tuotannon pitdd pystyd jat
kuvasti kehittymadn ja on l8ydeftévé
uusia tapoja tehdd asiat paremmin

ja tehokkaammin. Tulevaisuudessa
fuotanfoprosessista saatavaa dataa
tulisi hyddyntad entistd tehokkaammin
Lean-Six Sigma -menetelmallé.” Antti
Waajakoski jatkaa.

Yhtend Euroopan suurimmista
mdntysahatavaran sahoista, UPM:n
Kaukaan sahalla on suuri rooli
mdntysahatavaran tuotannossa
Suomessa. Kaukaan sahan ison koon
ia kapasiteetin liséiksi ovat Antin
mielestd ammattitaitoinen henkildstd

ja integraattiyhteistyd ovat selkeitd
sahan kilpailuetuja. “Henkildstollam-
me on valtavan hyvé osaaminen

ja tiefotaito sekd tydilmapiiri
on eriftdin hyva. Sen
lisciksi, infegraattiyhteis-
fyon ansioista metsasta
tulevan puuracka-ai-
neen hyddyntaminen
paikallisesti on erin-
omaisella tasolla,”
Antti Waajakoski

kertoo.

L

UP/\/\ Timber tekee jatkuvasti tydta
henkildsténsd ammattitaidon
parantamiseksi ja asiakasléhtdisyy-
den kehittdmiseksi. Meilld tyoskente-
lee noin 400 todellista sahatavaran
ammaftilaista.

Kaupallisen kyvykkyyden jatkuva
kehittéminen varmistefaan monin eri
favoin. Myynnin liketoimintaosaamis-
fa parannetaan myynnin koulutuksilla,

kuten tan& kevadna jarjestetylla koulu-

tuksella myyntiassistenteille. Jérjestam-
me kaikilla sahoillamme fuotannon

TIM Nosturi-koulutus Helsingissé
Biofore-alossa

koulutuksia tuofe- ja laatuasioista.
Jarjiestémme tGnd vuonna koulutusta
myds UPM:n mefsdosaston henkilés-
t5lle heidén sahatavaran tuotetunte-
muksen parantamiseksi.

laajaa koulutustarjontaamme
laajennettiin 1&nd vuonna Nostu-
rikoulutuksella. Se koostuu neljésté
moduulista: Timber liketoiminta
osana kansainvalistd mefsdyritystd,
integraattiyhteistydn merkitys UPM:lle,
sahalitketoiminnan kaupallinen strafe-
gia jo asiakkaat sekd eri toimintojen
vélinen yhteistyd ja furvallisuus.

Koulutuksen toinen moduuli jérjes:
tettiin Kaukaalla lappeenrannassa,

jossa miefittiin integraaftiyhteistydn
fuomia efuja ja UPM:n merkitiévad
roolia alueellisena vaikuttajana. Kau-
kaan tehtaat muodostavat ainutlaatui-
sen biometsdteollisuuden integraatin,
jonka toiminnan kulmakivié ovat kes-
tévasti hankittu puuraake-aine, tehda-
sinfegraatin korkea omavaraisuusaste
energiassa ja fuotannon sivuvirtojen
uvudelleenkierrétys raaka-aineiksi.
Koulutusohjelman nimi Nosturi
sisciltad viestin: koulutusohjelmaan
osallistuvien odotetaan kehittyvan
itse, kerécvan laaje-alaisto osaa-
mista sahaliiketoiminnasta seké
sen liitnndisistd liikefoiminnoista

JATKUVALLA KOULUTUKSELLA LUODAAN TODELLISIA SAHATAVARAN AMMATTILAISIA

ja nostavan Timberin liketoimintaa
uudelle tasolle. Nosturin osallistujat
on kutsuttu mukaan koulutusohjelmaan
kaikista Timberin eri toiminnoista.
Valitsemalla koulutukseen mahdolli-
simman monipuolisilla taustoilla ja
laaijalla ammattitaidolla olevia henki-
l6ita, varmistetaan sekd koulutuksen
onnistuminen eftd Timberin tulevai-
suuden hyva kehitys. "Nosturissa on
erittéin osaavaa porukkaa, jolta sopii
odottaa rohkeita ehdotuksia Timberin
liikefoiminnan parantamiseksi”, tote-
aa Mikko Mdki-Tuuri, UPM Timberin

henkilsstojohtaja.



GROWNOSUSTAIN -TARINAA KUVATTIIN
SEIKUN SAHALLA

UPM Timberin uuden asiakaslupauksen, Grown to Sustain, my&téd olemme uudistaneet myds markkinoinnissa ja viestinndssé kéytettévéd kuvitusta.
Haluamme, efté kuvat viestivét sité maailmaa, josta syntyy liséarvo asiakkaillemme: sitoutuvaa henkil&stod seka tuotteiden ja toiminnan laatua.

Uusia kuvia ofettiin kevadlla Seikun sahalla ammattivalokuvaaja Krista Keltasen toimesta. Ohessa on sahatydntekijé Marko Ahtiaisen tallentamia
tunnelmia kuvauspdivélta.






